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Duales Studium Master of Arts - Marketing & Vertrieb* 

Bei uns können Sie ein berufsbegleitendendes Master-Studium (M.A.) „Management Marketing, 

CRM & Vertrieb“ an der International School of Management absolvieren und gleichzeitig als 

Trainee im Bereich Sales den direkten Kontakt zu unseren Kunden pflegen und eigenständig Er-

folge im IT-Vertrieb sammeln. Sie verbinden ein anspruchsvolles Studium mit praktischer Erfah-

rung und qualifizieren sich damit optimal für einen erfolgreichen Start ins Berufsleben. 

 

Aufgabengebiet 

Im Mittelpunkt Ihrer Aufgaben steht der lösungsorientierte Vertrieb und Beratung unserer IT-

Dienstleistungen sowie von Softwareprodukten führender Hersteller. Ihr Tätigkeitsfeld umfasst 

folgende Aufgaben: 

• Führung / Pflege der Kundendatenbank (CRM) 

• Erstellung und Verfolgung von Leads aus verschiedenen Quellen 

• Präsentationen bei Interessenten und Kunden 

• Aufnahme von Anforderungen in Kundengesprächen 

• Konzeption von Angeboten gemeinsam mit dem technischen Team 

• Begleitung des Vertriebsprojekts bis zum erfolgreichen Abschluss 

• Laufende Betreuung von Bestandskunden 

 

Qualifikationen 

• Sie haben ein erfolgreich abgeschlossenes betriebswirtschaftliches oder technisches 

 Bachelorstudium (Uni, FH, BH) absolviert 
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• Sie begeistern sich für IT-Lösungen und haben idealerweise bereits Erfahrung im Vertrieb   

gesammelt 

• Sie sind ambitioniert und der Kontakt mit Menschen macht Ihnen Spaß 

• Sie betreuen, beraten und verkaufen mit Leidenschaft 

• Leistungswille, Engagement, Kommunikations- und Teamfähigkeit zählen zu Ihren Stärken 

• Sie verfügen über eine hohe Kundenorientierung und gute Englischkenntnisse 

• Sie bringen ein effektives Selbstmanagement für ein selbstständiges und strukturiertes Ar-

beiten mit 

 

Unser Angebot 

• Studien- und Prüfungsgebühren werden von TIMETOACT übernommen 

• Ein in den Master integrierter Auslandsaufenthalt 

• Kompetente Betreuung während der gesamten Ausbildung 

• Erfahrungsaustausch mit und Lernen von Kollegen 

• Gutes, kollegiales Arbeitsklima 

• Kunden aus dem gehobenen Mittelstand bis zu internationalen Konzernen 

• Attraktives Arbeitsumfeld im Kölner Mediapark und nahe der Hochschule 

 

Interesse? Informieren Sie sich gerne auf den Seiten der ISM (https://www.ism.de/studium-be-
rufsbegleitend/master/marketing-berufsbegleitend) und bewerben Sie sich direkt online unter 
https://jobs.timetoact-group.de/job/uales_Studium_Master_of_Arts%20_Marketing%20_Ver-
trieb_mwd - wir freuen uns darauf, Sie kennen zu lernen! 

* Geschlecht, Herkunft, sexuelle Orientierung, Alter und religiöse Ausrichtung spielen bei uns 
keine Rolle – wichtig sind uns stattdessen die Passung im Team, gegenseitiger Respekt, Wert-
schätzung, sowie Ihre Motivation und Spaß an der Arbeit. 
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