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Duales Studium Bachelor of Arts – Vertrieb* 

Bei uns können Sie parallel zu Ihrem berufsbegleitenden Studium (B.A.) „Business Administra-

tion Sales & Brand Management“ an der International School of Management eine Ausbildung 

als Kaufmann/-frau für IT-System-Management* absolvieren. Sie verbinden ein anspruchsvolles 

Studium mit praktischer Erfahrung und qualifizieren sich damit optimal für einen erfolgreichen 

Start ins Berufsleben. 

 

Aufgabengebiet 

• Als Kaufmann/-frau für IT-System-Management* unterstützen Sie den Vertrieb in der Ak-

quise von Neukunden und der Pflege von Bestandskunden 

• Sie beraten unsere Kunden bei der Auswahl der richtigen Software oder Lösung, erstellen 

Angebote und vereinbaren Wartungs- und Dienstleistungsverträge mit dem Kunden 

• Sie übernehmen die Abwicklung des Kaufvertrages mit Kunden, Distributoren und Herstel-

lern und koordinieren die Rechnungsstellung mit der Buchhaltung 

• Sie beobachten die Marktentwicklung und führen, in Absprache mit Vertriebsleitung und 

Marketing, Vertriebsmaßnahmen durch 

• Sie pflegen Kundendaten in unserem CRM 

 

Qualifikationen 

• Abgeschlossene Hochschul- oder Fachhochschulreife  

• Gute Leistungen in Deutsch, Englisch, Mathematik 

• Sie haben Interesse an anderen Menschen und kommunizieren gerne  

• Sie bringen ein hohes Interesse für Vertrieb und Marketing mit 

• Zudem begeistert Sie die Arbeit an und mit Computern 

• Darüber hinaus stehen Produkt und Kunde für Sie stets im Fokus 
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Ihre Ziele: 

• Sicheres Auftreten und guten Ausdruck im Verkaufsgespräch 

• Sorgfalt und Konsequenz bei der Pflege der Kundenbeziehungen 

• Guten Ausdruck bei der Präsentation und Dokumentation 

• Freude am Kontakt mit Kunden und Kollegen 

 

Unser Angebot 

• Die Studien- und Prüfungsgebühren werden von TIMETOACT übernommen 

• Attraktives Arbeitsumfeld im Kölner Mediapark und nahe der Hochschule 

• Kurze Wege zwischen Unternehmen und Hochschule  

• Ein in das Studium integrierter Auslandsaufenthalt 

• Erfahrungsaustausch mit und Lernen von Kollegen 

• Gutes, kollegiales Arbeitsklima 

• Kompetente Betreuung während der gesamten Ausbildung 

• Kunden aus dem gehobenen Mittelstand bis zu internationalen Konzernen 

 

Interesse? Dann informieren Sie sich gerne auf den Seiten der ISM (https://www.ism.de/studium-
berufsbegleitend/bachelor/sales-management-berufsbegleitend) und bewerben Sie sich direkt on-
line unter https://jobs.timetoact-group.de/job/Duales_Studium_Bachelor_of_Arts%20_Ver-
trieb_mwd - wir freuen uns darauf, Sie kennen zu lernen! 

 

* Geschlecht, Herkunft, sexuelle Orientierung, Alter und religiöse Ausrichtung spielen bei uns keine 
Rolle – wichtig sind uns stattdessen die Passung im Team, gegenseitiger Respekt, Wertschätzung, 
sowie Ihre Motivation und Spaß an der Arbeit. 
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